印尼买家中国行·安徽专场活动

买家信息与采购需求
一、印尼数据中心协会IDPRO

Tjetjep Dharmawan 拓展与发展负责人

公司介绍

国家级数据中心协会：由印尼DCI（印尼市值最高的科技公司）、Elitery、GTN（日本三井物产与印尼力宝集团合资公司，现已被EdgeConneX收购)、XL（印尼第二大电信运营商）和Telkomsigma（印尼电信子公司）等数据服务供应商联合成立。

它为数字基础设施生态系统中的主要参与者（包括数据中心运营商、云服务商及相关技术利益相关方）提供了一个协作平台。

IDPRO 通过推广数据中心开发与运营中的最佳实践、行业标准以及政策倡导，在支持印尼数字经济发展方面发挥着重要作用。该组织还积极参与推动云计算、数据安全及可持续数字基础设施等领域的合作伙伴关系、知识交流与创新。

在国际合作方面，IDPRO通过将全球合作伙伴与印尼快速扩张的数字基础设施市场相连接，使其成为围绕智慧城市、数字化转型以及技术驱动型城市发展等议题进行讨论的重要相关方。

买家介绍

Tjetjep Dharmawan 是印尼数字基础设施领域的高级专业人士，在数据中心、电信和技术开发方面拥有丰富经验。现任EdgeConneX亚太区商务负责人，曾担任GTN副总裁/首席商务官。

他积极参与支持印尼数字生态系统的发展，尤其是在提升数据中心能力、连接性和行业合作方面。通过他的工作，他为加强印尼在数字化转型和智慧城市发展方面的准备做出了贡献。
采购需求/合作机会

1.面向AI的数据中心基础设施：高密度机柜、先进的冷却系统、液冷就绪方案以及可扩展的配电系统。

2.电力可靠性与能源解决方案：UPS系统、备用发电机、开关设备、电池储能、电力监控及微电网集成等解决方案。

3.网络安全、灾备与业务连续性：网络恢复保险库、安全备份、勒索软件防护、SOC/NOC集成以及业务连续性平台等解决方案。

4.合规、数据治理与主权数据解决方案：合规托管、数据驻留支持、加密、密钥管理及可审计的解决方案。

5.混合云与互联服务：混合云平台、云接入点、安全互联、低延迟连接、工作负载迁移及多云集成服务等。

6.绿色数据中心与可持续发展解决方案：能效、PUE优化、可再生能源接入、碳排放报告及绿色设施设计。

7.智慧运营与自动化：DCIM、BMS集成、预测性维护、数字孪生技术及基于AI的运营监控等智慧运营平台。

二、努山塔拉新首都管理局Nusantara Capital Authority (OIKN)

Shobibur Rohman Ghiffari 智慧城市首席顾问

公司介绍


印尼政府于2022年专门成立的一个国家级机构，负责全面开发、管理和运营印尼的新首都——努山塔拉（Nusantara）。其为直接对印尼总统负责的内阁级机构。该局的核心使命是将努山塔拉打造为一座“绿色、智慧、可持续”的未来城市，其中智慧城市建设是其战略核心。

买家介绍

Shobibur Rohman Ghiffari作为OIKN智慧城市首席顾问，致力于支持印度尼西亚新首都的开发工作。他的工作重点聚焦于城市发展、基础设施规划及智慧城市建设相关的战略举措。

他积极参与促进与各利益相关方的合作，探索创新解决方案，以支持可持续且一体化的城市发展，助力印尼将努山塔拉打造为面向未来的智慧城市这一愿景。

采购需求/合作机会


1.基础系统：城市大脑 / 城市操作系统（一体化指挥中心）、统一数字政府平台（端到端公共服务）、全域数据基础设施（数据湖、云+边缘计算）。
2.城市系统：智慧公用事业（能源、水、废物管理）、智慧出行（一体化交通、电动汽车、面向自动驾驶的设施）、公共安全系统（AI监控、应急响应）。
3.战略系统：数字投资平台（端到端投资者服务流程）、数字孪生（模拟仿真、规划、投资者可视化）、网络安全与数据主权（国家级首都安全等级）。
三、TMS Consulting

Dwi Handri Kurniawan CEO
公司介绍

印尼一家专注于企业数字化转型与业务流程管理的 IT 咨询公司，致力于提供战略性、创新性且以成果为导向的解决方案，帮助企业成长并取得成功。公司专注于业务战略、项目管理、运营优化及数字化转型等领域，为客户提供量身定制的服务，满足其独特需求。

服务了超过100家不同规模和行业的客户，其服务行业覆盖矿业、零售、石油天然气、制造、金融服务和电信。

主要合作伙伴：Google Cloud、SAP 及 Salesforce。

知名客户案例：包括运动品牌ASICS Indonesia、印尼电子钱包LinkAja等。

买家介绍

Dwi Handri Kurniawan 是 TMS Consulting 的首席执行官，在数字化转型领域拥有丰富经验。他于 2008 年作为 SAP 顾问开启职业生涯，后于 2013 年创立了 PT Trimitra Sistem Solusindo 公司。他毕业于加查马达大学，并于 2017 年获得 MBA 学位。他通过多元化的合作伙伴关系拓展业务，并带领公司于 2021 年获得 Salesforce 金牌合作伙伴、2022 年获得 SAP 金牌合作伙伴等多项认可。

采购需求/合作机会

1.智能运营：Pro-Trac+AI/物联网/机器人技术、实时可见性与预测性执行。
2.数字安全与合规：HSE+计算机视觉/传感器、自动化风险检测与合规。
3.AI与数据智能：先进模型 + 企业数据、更快速、更智能的决策。
4.集成数字核心：ERP + CRM + 数据平台、端到端业务编排。

四、PT. Faasri Utama Sakti

Kerth Valrie Sadeli 董事
公司介绍

是一家致力于通过创新解决方案与强大合作伙伴关系实现可持续价值的科技公司。我们融合商业与技术的专业能力，帮助客户保持竞争力，同时确保质量、成本效益与灵活性。我们的服务包括：IT服务、席位管理、软件开发、网站开发、四级就绪数据中心（Level IV Ready Data Centers）以及云计算。

核心IT服务：包括IT咨询、基础设施管理、企业解决方案等。
特色服务：提供名为“座椅管理（SEAT Management）”的服务，涵盖项目部署、技术支持、资产与备用设备管理等一系列IT服务。

硬件支持：作为联想（Lenovo）和爱普生（Epson）授权的硬件服务中心，提供专业的维修和售后服务。

数据中心与云计算：拥有获得Tier IV Ready认证和Tier III正常运行认证的数据中心。公司还拥有自己的自治系统号（AS58390），负责管理一个包含512个 IPv4地址的IP段。

买家介绍

Kerth Sadeli 自 2022 年起担任 Faasri Utama Sakti 的董事。Faasri Utama Sakti 是一家私营 IT 公司，Kerth 在该公司积极领导战略方向、业务发展及运营增长。作为第二代领导者，他肩负着延续并强化公司传承的重任，同时推动公司在日益数字化和竞争激烈的环境中实现转型。他拥有印尼建国大学国际商务学士学位，并获德国科隆商学院金融学双学位。在他的领导下，Kerth 专注于拓展公司在 IT 解决方案、基础设施开发及新兴技术领域的能力，同时保持稳健的治理和长期的可持续性。他致力于将 Faasri Utama Sakti 定位为在不断演进的数字经济中具有前瞻性的技术合作伙伴。

采购需求/合作机会

1.AI解决方案：使用人工智能解决特定业务问题的工具、模型及服务。

2.GPU即服务平台：基于云的平台，提供按需访问 GPU 算力的服务——无需自购物理硬件。

3.数据中心运营解决方案：数据中心基础设施管理、监控工具（电力、冷却、网络、服务器）、安全与合规管理。

五、PT ADHOUSE CLARION EVENTS (PT ACE) 

Gregorius Harvin Radityo 商务总监

公司介绍

PT ADHOUSE CLARION EVENTS (PT ACE) 是印度尼西亚领先的活动策划公司，隶属于全球第四大展览公司的Clarion Events Group，专注于在各行业领域打造高影响力的B2B、B2C和B2G活动，拥有长达30年的卓越业绩。

个人介绍

Gregorius Harvin Radityo 为柯莱睿会展集团（印尼）的商务总监，负责领导公司在印度尼西亚的展会活动组合的商业战略。Harvin 在B2B活动行业拥有超过十年的经验，在建筑、重型机械和数字化转型等多个领域的收入增长和项目管理方面具备扎实的专业背景。



